LES ENJEUX DU COMMERCE
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FAIRE DES AFFAIRES AVEC INTERNET :
LE COMMERCE SUR ECRAN

Produire, prospecter, vendre, financer, former, les NTI { Nouvelles
Technologie de [Information ) servent & toutes les fonctions de
l'entreprise marocaine. Grace aux NTI nous serons fous des voising de
pallier et nous pourrons déja imaginer le contour d'un village planétaire
pour plagier Mac luhan !

Business avec Internet ;
un réel centre de profit

5i l'on observe les différents types de serveurs Web commerciaux
connectés & Internet, on s'apercoit qu'ils peuvent élre regroupes dans
I'une des trois categories de base suivantes .

« Promotion de produits et services : véhiculer sur le plan
national et international, une image institutionnelle positive
d'une entreprise, d'un groupement (ex : CGEM, GRIT..), d'un
ministére ou d'un pays ;

s Diffusion de contenu uniguement ;

« Transactions pour I'achat ou la commande de produits ou de
services,

A ces trois catégories principales, il est possible d'y rajouter également
des services de lype hot-line pour |'assistance aux clients, services gui
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